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 چکیده 

 زاربا فعالان –ه بازار عرض یاز سو اتیو عمل هاتیشدن فعال یتالیجدی با مؤسسات و هاسازمان ها،شركت

 ییپاسخگو و رتغیی ضرورت و اندبرده یزمان پ تیبه اهم انیمشتر سوی از هادرخواست تنوع و – كار

 پر شتاب راتییغت نیائه عکس المعمل مناسب به اار یبرا رانیا اتوری. شركت راداندافتهیبهنگام را در

 نیآن در ا هایکیاصول و تکن شیپا یاست كه محقق در پ ییجودو یصدد سنجش مدل استراتژدر

و  شودیم یریگبهره یتجرب هایروش از عمدتاً اكنون. است تربه بازار پر رونق یابیدست یشركت برا

 وتجارت  یدر حال ورود به فضا« ییجودو» یرزم یتراتژاس نیشركت داراست. ا تیدر موفق یاثرات كم

م و سه كندیمحفظ  یداخل یرا در مقابل رقبا رانیا اتوریه از آن شركت راداستفاد كه است كاروكسب

 کیز ا رانیا راتویشركت راد «ییجودو» ی. با اعمال و استفاده از استراتژدهدیم یبه و یشتریبازار ب

 و یتجرب یهایرگیبهره لی. به دلشودیم لیتبد ذارشركت فعال و اثرگ کیشركت كم فعال و لخت به 

-روش كند و رییتغ ربازدهیو د یتجرب هایضرورت دارد كه روش ران،یا اتوریتوسط شركت راد یعلم ریغ

و  به كسب دادن خود میدر حال تعم «ییجودو» ی. فنون رزمردیآن را بگ یو آزموده شده جا یعلم های

دارد شركت  ضرورت لذا و است شده آزموده هااز سازمان یاستفاده از آن توسط برخ تیاهمكار است و 

 یبردداف كاركند. اه یرگیمقابله با رقبا از آن بهره یشركت متوسط است برا کیكه  رانیا اتوریراد

جارت، ت هنیر زمفعال د هایسازمان و هاشركت یمقاله برا جهیو نت قیمتصور از تحق یحاصل از كاربردها

قابل  جیباشد. نتا اهکیتاكت رتغیی –سهم بازار  شافزای -شركت فروش رشد – یبرا یاببازاری و كاروكسب

و  انیجو، دانشكسب و كار نهیتوسط افراد فعال در زم تواندیم ییجودو یانتظار مورد استفاده استراتژ

   .ردگی قرار استفاده مورد هاارگان و هاو سازمان نیمحقق

 رانیا اتوریشركت راد رشد فروش، سهم بازار، ،ییجودو یاستراتژواژگان کلیدی: 
 

 

 

 

 

 

 


